
跨境电商直播与营销微专业 2026 年招生简章 

 

一、微专业简介 

随着全球经济数字化转型加速，直播与短视频营销已成为跨境电

商的重要驱动力。以 TikTok、YouTube 等平台为代表的短视频生态，

以及直播电商的快速发展，使得跨境电商营销方式从传统广告转向内

容驱动型。直播和短视频不仅能够吸引消费者，还能提升品牌影响力

和促进交易转化，已成为跨境电商企业的核心竞争力。 

中国作为全球跨境电商的领先市场，在直播和短视频营销领域处

于技术和模式创新的前沿。企业对具备直播策划、短视频内容创作、

平台运营及数据分析能力的复合型人才需求旺盛，尤其在国际市场推

广、品牌建设和用户互动方面，专业化人才成为企业竞争的重要资源。 

该领域就业前景广阔，毕业生可在跨境电商企业、数字营销机构、

内容创作平台及国际贸易公司从事直播运营、短视频策划、内容营销

和数据分析等工作。随着全球化进程加快，直播与短视频营销领域的

专业人才不仅能够满足国内市场需求，还能在国际市场中占据重要角

色。未来，相关人才的职业成长潜力和薪资水平将持续提升。 

“跨境电商直播与营销”微专业旨在培养适应全球化电商发展趋

势的复合型人才，重点关注直播技术与营销策略在跨境电商中的应用。

该专业通过理论与实践相结合，帮助学习者掌握跨境电商直播的核心

技能，同时熟悉国际市场营销的基本策略与方法，满足跨境电商行业

对直播营销专业人才的迫切需求。 



二、培养目标 

本微专业旨在培养学生系统掌握跨境电商直播与营销的核心知

识与技能，具备直播策划、短视频制作与运营、数据分析与商业决策

能力，并能在国际市场推广、品牌建设及用户互动中发挥专业优势。

通过实践导向的教学模式，使学生能够胜任跨境电商企业、数字营销

机构及内容创作平台的相关岗位，成为具有国际视野和创新能力的高

素质应用型人才。 

 

三、核心特色与优势 

我校商务英语专业自 2015 年开始招生，经过多年建设，成果丰

硕。专业已建成英语经典阅读虚拟仿真实验等 9 门虚拟仿真实验课

程，以及高级商务英语等 7门在线慕课，同时建设了 1个省级示范实

验室平台和 2 个省级优秀教学组织。其中，两门慕课成功出海印尼，

3 门课程获评省级一流课程。这些优质课程和平台资源为学生提供了

多元化的学习路径和实践机会，显著提升了教学质量和学生的专业能

力，为微专业建设奠定了坚实的基础。 

“跨境电商直播与营销”微专业的建设将依托我校商务英语专业

的优质资源，与在一起电子商务有限公司和福建亿学教育科技集团有

限公司开展深度合作。通过校企共建，微专业在师资力量、课程资源、

实践平台以及教学评估等方面提供了全面保障。 

1. 师资力量保障 学院将整合商务英语专业的教学团队，与在一

起电子商务有限公司和福建亿学教育科技集团有限公司派遣的行业



资深人士共同授课。在一起作为跨境电商人才服务商，能够提供企业

视角的实战经验及行业洞察，福建亿学则带来技术支持与平台应用指

导。校企联合授课模式将结合理论知识与行业实践，为学生提供多维

度学习体验。  

2.课程资源保障 在一起电子商务有限公司负责对接高校与跨境

电商企业，提供真实行业案例及企业需求分析，为课程设计提供实践

依据。福建亿学教育科技集团有限公司开发了跨境直播综合实训平台、

跨境电商数据分析与运营实战系统、跨境新媒体运营与推广实训 系

统以及 TikTok Shop 仿真实训平台，将为微专业课程提供强大的技

术支持和仿真操作资源。 

3.实践平台保障 福建亿学教育科技集团有限公司的仿真实训平

台将为学生提供真实业务场景的 模拟操作训练。学生可通过直播策

划、短视频制作、数据分析及平台运营等实践环节，全面体验跨境电

商直播与短视频营销的全流程操作。在一起电子商务有限公司将开放

部分真实项目供学生参与，同时协助学生对接跨境电商企业，提升实

践能力和就业竞争力。  

4.教学评估保障 校企双方共同制定科学的评价体系，结合理论

测试、实操任务、案例分析报告及实践项目成果，全面评估学生的学

习效果，并提供行业标准化的能力测评与反馈。通过校企共建与学院

优势资源整合，“跨境电商直播与营销”微专业将为学生提供高质量

的学习体验，显著提升其专业能力和行业竞争力，同时为跨境电商行

业输送高素质应用型人才。 



四、课程设置 

“跨境电商直播与营销”微专业课程体系以“理论与实践结合、

语言与技能并重”为总体思路，紧密围绕跨境电商直播与营销领域的

核心知识与技能需求设计课程。课程内容涵盖行业背景知识、语言能

力提升、短视频与直播技能培养以及平台实操与数据驱动决策，注重

帮助学生快速适应岗位需求，提升其行业竞争力。 
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五、招生对象及基本条件 

招生对象专业：面向全日制在校本科生所有专业（鉴于商务英语

专业课程已涵盖本微专业核心内容，为避免课程重复，该专业学生不

建议申报）。 

先修课程要求：无硬性先修课程。建议学生具备一定的英语应用

能力，以确保学习效果。 

报名限制：每位学生每批次限报 1个微专业；已修读微专业且未

完成者，一般不得重复申报第二个。 

 

六、招生名额与收费标准 

招生名额：60 人 

收费标准：100 元/学分 

最低开班人数：30人 

 

七、报名时间与方式 

报名时间：2026 年 7 月 1 日—2026 年 7 月 9 日 

报名方式：本次报名采取线下报名方式，有意修读的学生请填写

《湖北科技学院微专业修读报名表》（附件 1），连同经学院盖章的

本人成绩单提交至外国语学院教学办公室（揽胜楼 1614） 。 

联系人：张捷老师 

 

 



特别提示： 

报名前请务必登录外国语学院网站阅读微专业招生简章，确认自

身符合修读条件。如有疑问，可与外国语学院教学办公室联系。 

 

八、微专业价值 

修读本微专业，你将获得： 

你将完成一次从“零基础”到“复合型跨境商业人才”的系统蜕

变。我们不承诺捷径，但保证你带走的每一样东西，都货真价实。 

首先，你将建立全球化生意的底层认知。彻底搞懂亚马逊、Tiktok、

Temu 等主流平台的游戏规则，掌握选品逻辑、合规红线与商业闭环，

从此能用操盘手的视角看待任何产品与市场。 

接着，你会练就在海外镜头前自如表达的能力。不止于流利的英

语口语，更是一种有感染力、有网感、能跨越文化差异去说服和打动

用户的表达力。从暖场互动到逼单促单，你将习得一整套经过验证的

直播话术体系。 

与此同时，你将具备持续生产高转化内容的能力。无论是直播脚

本还是引流短视频，你都掌握了从选题策划、文案撰写到算法运营的

系统方法，懂得如何用内容撬动流量，让直播间不再为没人看而发愁。 

更重要的是，你将学会用数据驱动增长。告别凭感觉做判断，你

能独立完成一场直播的深度数据复盘，通过分析曝光、点击、转化、

用户留存等核心指标，不断优化排品、话术与投放策略，成为团队里

最懂增长的那个人。 



最终，所有技能将在真实项目中熔炼成真正的战斗力。你将走进

直播间面对海外真实用户开播，亲手操盘完整的跨境直播流程，并带

走一份记录着你创造的 GMV、观看量和粉丝增长数据的个人作品集。

这份真实的操盘经历，才是求职时最能打动面试官的硬通货。 

结业时，你将获得学校微专业结业证书，学信网可做备注信息。 

你不只是在学知识，而是在攒一门能随时上场的手艺、一份能证

明实力的凭证，以及一张通往全球市场的职业入场券。 

 

九、联系方式 

开设学院：外国语学院 

教学办公室地址：揽胜楼 1614 

联系人：张捷老师  0715-8388101 

 

最好的投资是投资自己，最大的遗憾是错过风口。全球直播间已

经搭好，与其观望，不如上场，去说给世界听，去把中国好货卖向全

球。这个秋天，等你开播。 


